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TEASER — PROJECT PAREL

Winstgevend Multichannel
Premium Herenmodemerk

Nederlandse modegroep met eigen merken en multichannel afzet

€ 13,5 min € 1,6 min Q1 2027

Omzet 2026 EBITDA 2026 Beoogde closing




PROJECT PAREL

Management samenvatting
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€ 13,5 min

Omzet 2026

— BEDRIJF

Nederlandse ontwerper en verkoper
van premium herenmode in het
‘affordable luxury' segment, met
eigen, herkenbare merken.

Multichannel afzet via wholesale
(B2B), eigen e-commerce (B2C) en
fysieke retail, met een internationaal
schaalbaar en bewezen retailmodel.

Meer dan 30 jaar trackrecord; 25+
medewerkers, opererend vanuit één
locatie.

€ 1,6 min

EBITDA 2026

+12%

— HIGHLIGHTS

Sterke, herkenbare merken gericht
op premium herenmodesegment met
hoge klantloyaliteit.

Onderscheidend op pasvorm en
kwaliteit, lastig te kopiéren door fast-
fashion.

Merkrechten en IP in eigen huis,
strategische én juridische controle,
met internationale groeikansen (o.a.
DACH, Scandinavié).

EBITDA-marge

B2B + B2C

Multichannel afzet

— FINANCIEN

Prognose
Omzet

EBITDA

2026

® Omzet

2026

€ 13,5M € 14,8M € 16,0M

€1,6M €1,8M € 2,2M

2027

EBITDA

2027

2028

2028

> 30 jaar

Trackrecord

— TRANSACTIE

De aandeelhouders bieden 100% van
de uitstaande aandelen aan.

Verkopers zoeken een partij die de
merken verder versterkt en de
continuiteit waarborgt.

Ervaren managementteam aanwezig
en betrokken.

TIMING

Closing Q1 2027




PROCEDURE PROJECT PAREL

Van teaser naar Contact
non-binding offer
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Soufian El Messaoudi
Consultant M&A

selmessaoudi@interactus.nl
+316 34 01 21 57

Jordy Wijkmans
Manager M&A

jwijkmans@interactus.nl
+31 6 39 75 60 66

Teken de geheimhoudingsovereenkomst

Het informatiememorandum wordt
gedeeld na ondertekening van een
geheimhoudingsovereenkomst.

Ontvang het

informatiememorangdiis Voor het ontvangen van het informatiememorandum kunt u contact opnemen met Soufian

Een compleet beeld van de onderneming, El Messaoudi. Het IM biedt een compleet beeld van de onderneming en voldoende
inclusief de transactietijdlijn. informatie om tot een non-binding offer te komen.

Breng een non-binding offer uit

Voldoende informatie om tot een
indicatief, niet-bindend bod te komen.
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